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KESKIPOHJANMAA.

17 kokkolalaista tevanake-yritystd matkalla sdhkoiseen kauppaan

Adapt-ohjelma totutti
yritykset tietoverkkoihin

Kokkola (KP)
Juha Hetkkild

Kokkolan edelleenkin run-
sas tekstiili,- vaatetus- ja nah-
kateollisuusyritysten joukko
on padsemdssd hajulle sah-
kiisestd kaupasta ja sen tuo-
mista uuzista mahdollisuuk-
sista. Ensimmadisten joukossa
oppia tietotekniikasta ja -ver-
koista saa 17 tevanake-yritys-
ta, joille Adapt Connect -pro-
jektin kylkifiisind valmiste-
taan omat www-sivut ja sih-
kopostiosoitteet,

- Olemme saaneet hyvin
koulutuksen tietotekniikan
kdyttoiin ja meidit on saatu
innostumaan verkoista. 14
vritykselld on jo omat www-si-
vut. Seuraavaksi suunnitel-
laan s&hkbistd pirssid ja yri-
tyspaikkaa. Lisdksi yritysten
sekil koulun ja yritysten vili-
nen yhteistyd on lisddntynyt,
kiittelee yritysten puolesta
Stailer Ov:n toimitusjohtaja
Lauri Heik kil 4.

Keviiilld paittyvd ESR-ra-
hotteinen koulutusprojekti
tarvitsee Heikkilin mielestd
jatkoa. - Esimerkiksi voisim-
me suunnistaa kohti sihkois-
td kauppapaikkaa ja czaamis-
keskusta. Myds markkinoin-
nin kehittdmiseen tulisi pa-
nostaa.

Kokkolan seudulla tevana-
ke-yritvksid toimii toista sa-
taan. Heikkild heitti toiveen
saada vastaavaa koulutusta
mytis lopuille,

Adaptissa ovat mukana
AVA-team Oy, Bene Casa Oy,
Foxwear Oy, Jo-Lee Asu, Kok-
kolan Turkis Oy, kiisineleik-
kaamo Koppinen & Co, ki-

sinetehdas T:mi Markku Tuo-
mala, Menox-Team Oy,
Osuuskunta IDA, Pilvi-Vaate,
Retritkka Mekko Ov, S-Design
Marjo Maijala, Sivas Oy, Stai-
ler Oy, Stenmark Oy Ab, Tap-
sa Tytasut Oy ja T:mi Maija
Hautaméki,

Vertailussa ei
tarvitse haveti

Adapt Contact -projekti on
kansainvilinen. Omat ohjel-
mansa pybrivit muun muassa
Saksassa, Englannissa ja Por-
tugalissa. Saksaan ja Englan-
tiin verrattuna Keski-Pohjan-
maalla ei olla ainakaan kehi-

tyksestd jiljessd.
Projektivastaava Linda
Stevensonin mukaan

englantilaiset pk-yritykset ei-
viit ole internetissd, ndin péd-
sfifintbisesti.
~ Siksipd meilli pafpaino
tammikuussa kdynnistetyssi
Adaptissa on ollut yritysten ja
niiden johtajien koulutus sekd
internetin kévttéon tutustu-
minen, Stevenson kuvasai,
Notinghamista  johdettu
Adapt-projekti on ldhtenyt
vaatimattomammin lilkkeelle
kuin keskipohjalainen. Osal-
listuvia yrityksid on kuusi ja
neljd harkitsee mukaantuloa.
- Yritykset toimivat hengis-
sii selvidmistilassa. Ne eivit
juurikaan kéyvtid rahaa koulu-
tukseen, Stevenson harmitteli
ja myiinsi, ettd adaptilaisilla
on kova tyd saada yrittéjat
edes kuuntelemaan mité on
tarjolla. - Ei ole aikaa hen-
gihtdi tuotannolta.
Pohjois-Saksassa Munster-
landin alueella Adaptilla au-

tetaan rajusti riutunutta te-
vanake-teollisuutta.

- Yritysten ongelmana on,
ettd dataa k#sitellifin lilan
usein kisin eikid pédivittiisti

Clas-Olay Slatte
Toimitusjohtaja Lauri Heikkild Stailer Ov:stil on tyyty-
viiinen: yritykselli on omat www-sivat, sihkiposti ja
keunla on kohti verkkomarkkinoita.

tiedonkiisittelyvjdrjestelmdid
ole olemassa, taustoitti TaT-
teknologiakeskuksen Jurgen
Reckfort tilannetta.

Saksassa internetin mah-

dollisuudet on tiedostettu ja
siihkidinen verkko on raken-
teilla vaatetusteollisuuteen.

Ennusteista
seurantaan

Vaatetusketjussa on teknii-
kan tohtori Heikki Matti-
lan mukaan paljon virhe-
mahdollisuuksia. - Kauppo-
jen vaatteiden hankinta pe-
rustuu kysyntiennusteisiin,
joissa ennustusvirhe on 20-30
prosenttia.

Mattila muistutti, etti vaa-
tekaupan keskusliikkeet ja
ketjut hankkivat lihes 90 %
tuotevalikoimastaan ennakko-
ostoina pitkilld toimitusajoilla
ja puolet ostoista tehdidiin
Kauko-Idéstd. - Jos ennustus
menee pieleen, vaatteet pidty-
viit alennusmyyntiin eikd ka-
tetta juuri jas.

Vaatetusketjun wvirittdmi-
nen sellaiseksi, ettd virheita
ja sitéi kautta tappioita tulee
mahdaollisimman vihén, vaa-
tii Mattilan mielestd mahdaol-
lisuuksia tdydennysostoihin
kauden aikana.

- Jos kassapditteeltdi koot-
tua myyntitietoa voidaan hyo-
dyntdd lisdtoimitusostojen
suunnittelussa ja jos tiyden-
nystoimituksia on mahdollis-
ta saada, on kannattavaa lisd-
td lisdtoimitusostoja ldhi-
alueilta huolimatta kalliim-
masta hankintahinnasta.

Tohtori Mattilan mukaan
niin kauppojen kuin valmista-
jien on saatava lyhennettyd
lApimenoaikoja. Se lizif seki
vithittdiskaupan ettd tevana-
ke-teollisuuden  kannatta-
vautta.



